High Impact Presentation

Live Online Training

ONLINE LEARNING LIBRARY

,Der erste Eindruck zahlt und der letzte bleibt”
Deutsches Sprichwort

Zielsetzung

Unabhangig davon, ob Ihr Kommunikationsziel darin besteht zu Gber-
zeugen, zu verkaufen oder zu inspirieren: Am Ende entscheidet lhr
Auftreten, ob Sie das Ziel erreichen. Richtig ausgeflihrt lasst lhre
Prasentation Sie als vertrauenswirdiger Partner erscheinen. Ihre Zuhorer
werden Sie als gut vorbereitet, umfassend informiert und zuversichtlich
erleben. Dieses intensive Seminar vermittelt lhnen alle Fahigkeiten, die Sie
brauchen, um selbstsicher und kompetent mit lhrer Zielgruppe zu
kommunizieren - fiir konstante, positive Ergebnisse, die begeistern.

Zielgruppe

Ambitionierte Berufstatige aller Karrierestufen, die Zuhoérer begeistern,
Vertriebsmitarbeiter motivieren, Entscheidungstrager liberzeugen oder
einfach nur in Sitzungen bessere Beitrage leisten wollen.

Inhalte

Den Teilnehmern bieten sich vielfaltige Moglichkeiten, innovative
Prasentationen zu entwickeln und zu tben. Sie werden dabei so lange

gefilmt, bewertet und gecoacht, bis Sie ihr personliches Ziel erreicht haben.

Mit Daten und Fakten Uberzeugen

Mit mehr Klarheit und Sicherheit kommunizieren

Komplexe Inhalte direkt und verstandlich riberbringen

Durch Objektivitat und Struktur die eigene Glaubwiirdigkeit erhéhen
In kritischen Situationen und unter Stress souveraner reagieren
Zuhorer inspirieren Veranderungen breitwillig anzunehmen

O ONONORONE

lhr Gewinn

Der Kurs ,High Impact Presentations® konzentriert sich auf die
Strukturierung einer effektiven Prasentation, die Glaubwirdigkeit schafft,
allen Beteiligten Zeit spart und dabei hilft, Ideen und Konzepte glasklar zu
vermitteln. Die Teilnehmer erfahren zudem, wie sie durch optimalen Einsatz
von Medien, Stimme und Gestik einen bleibenden Eindruck hinterlassen.

Dale .
Carnegie.
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Datum
2 — Tage Intensivtraining
DO. 19. Oktober bis

Fr. 20. Oktober 2023

Zeit
09:00h -12:00h
14:00h - 17:00h

Format: LiveOnline

Vom Trainer geleitetes
individuelles Teilnahme-
Engagement, genau wie ein
Prasenzkurs. Jeder Teil-
nehmer tragt zur Sitzung
bei, spricht mit dem Trainer,
den anderen Teilnehmern
und schlieBt Aktivitaten ab.

Investition

CHF 2100.-

inkl. Trainingsunterlagen,
intensiven Coachings und dem
anerkannten Zertifikat von Dale
Carnegie Trainings

Anmeldung

= 07152065 00
info@dalecarnegie.ch

Kontakt

Dale Carnegie Schweiz
Langgartenweg 11
4123 Allschwil
www.dalecarnegie.ch

Zertifizierungen:
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